
АРМАДА

Коммерческое предложение

Для: [Название транспортной / экспедиторской компании]

Облачная платформа учёта грузовых перевозок и биржа заказов для
автопарков и экспедиторов

Сократите ручной учёт в Excel и WhatsApp, дайте водителям заказы в
телефоне и находите исполнителей на бирже — без внедрения
«тяжёлого» TMS на годы.

Контакт: [ФИО, должность] · ИНН [________]
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Зачем это вашей фирме

Если у вас от 1 до 25 машин, вы уже платите за неэффективность — не за софт.

Заказы в чатах

Адрес, цена и статус теряются между
WhatsApp, звонками и таблицами.
Диспетчер тратит час в день на «где эта
машина?».

Excel не масштабируется

Тарифы, смены, ЕТО и финансы живут в
разных файлах. Ошибка в одной ячейке
— спор с водителем или заказчиком.

Пустые машины

Свой парк не закрывает все рейсы, а
внешнего перевозчика ищут «по
знакомым» — без прозрачной цены и
документов.

Тяжёлый TMS

Корпоративные системы (например
1С:УАТ) заточены под большие парки и
«место диспетчера» — для микропарка
вход дорогой и долгий.

АРМАДА — облачный сервис «всё в одном окне»: заявки, смены, водители в
приложении, ЕТО, тарифы, биржа заказов между участниками экосистемы.
Запуск пилота — за 1–2 рабочих дня, без установки на сервер клиента.

Что вы получите (выгоды, не «функции»)

Меньше ручной работы диспетчера — один кабинет вместо таблиц и чатов;
заказ, маршрут и статус в одной карточке.

✓

Водитель видит рейс в телефоне — вход по номеру и PIN, без установки
сложного приложения (веб + PWA).

✓

Цена для заказчика по вашему тарифу — система считает минимальную
стоимость рейса; заказчик не опубликует заявку ниже тарифа (портал заказчика).

✓

Биржа заказов — выставляете незакрытый рейс или забираете заказ партнёра;
договор‑заявка с перевозчиком в карточке заказа.

✓

Контроль парка — смены, ЕТО, справочники ТС и водителей, лимиты по тарифу
подписки.

✓

Предсказуемая подписка — фиксированная цена в месяц по размеру парка, не✓



«плата за каждое рабочее место» как в enterprise-TMS.



Как мы запускаем пилот (4 шага)

Возможности платформы

Модуль Что даёт бизнесу

Заказы и
календарь

Создание заявок, статусы, назначение водителя и ТС, биржа
(onExchange)

Кабинет
водителя

Рейс на телефоне, смены, отчётность — без дублирования в WhatsApp

Тарифы и
финансы

Расчёт цены для клиента, маржа перевозчика, учёт по «нашей фирме»

Портал
заказчика

Заказчик сам оставляет заявку с минимальной ценой → на вашу
биржу

Биржа Обмен заказами с партнёрами; комиссия платформы только с
закрытых биржевых сделок

ЕТО и парк Регламенты техобслуживания, справочники, лимиты водителей/ТС по
тарифу

Документы Заявка, договор‑заявка с перевозчиком (transportApp), акт — в
карточке заказа

Короткий созвон 20–30 мин — размер парка, сценарий (перевозчик /
экспедитор / биржа), кто диспетчер.

1

Создаём ваш кабинет — фирма, админ, тариф пилота; реквизиты по ИНН
подтягиваются из ЕГРЮЛ.

2

Онбординг — 1–2 водителя, тестовый заказ, при необходимости портал для
заказчика.

3

30 дней пилота — работаете в боевом режиме; мы помогаем по чату; после
пилота — счёт по выбранному тарифу.

4



В разработке по единому плану: роль диспетчера с ограниченными правами, ссылка-приглашение
для водителя, расширенный PDF и подписание документов.



Тарифы подписки после пилота 30 дней

Оплата по счёту для юрлиц и ИП. Годовая подписка — скидка 15%.

Тариф Водители ТС Админы Биржа ₽/мес ₽/год (−15%)

Старт до 3 до 3 1 — 2 990 30 600

Бизнес до 10 до 10 2 ✓ 7 990 81 500

Профи до 25 до 25 5 ✓ 14 990 153 000

Корпорат индивидуально ✓ от 25 000 договор

Расширение: +990 ₽/мес за дополнительный пакет +5 водителей или +5 ТС.

Биржа и комиссия платформы

Условие Сумма

Комиссия с закрытого биржевого заказа (тарифы Бизнес /
Профи)

4% от суммы перевозки

Минимум на сделку 500 ₽

Максимум на сделку 15 000 ₽

Тариф «Биржа Lite» (без полного учёта) 1 990 ₽/мес + 5%

Сравнение с альтернативами

Вариант Ориентир затрат Ограничение

Excel +
WhatsApp

0 ₽ софт Риски, время, нет биржи и единого учёта

1С:УАТ (облако) ~2 400–2 850 ₽/место/
мес

Долгое внедрение, переплата для 1–3
машин



Вариант Ориентир затрат Ограничение

АРМАДА
Старт

2 990 ₽/мес на кабинет Фокус на микропарк и экспедицию,
быстрый старт



Специальное предложение для пилота

30 календарных дней полного доступа по тарифу «Бизнес» или «Старт» — без
оплаты подписки.

После пилота: счёт на безнал · grace 7 дней при задержке оплаты · без скрытых
платежей за «внедрение».

Следующий шаг — один звонок

Реквизиты для счёта

ООО «Армада»
ИНН: [__________]
КПП: [__________]
ОГРН: [__________]
Адрес: [__________]

Р/с: [__________]
Банк: [__________]
БИК: [__________]
К/с: [__________]

Условия коммерческого предложения

Настоящее КП не является публичной офертой. Заключение договора и акцепт условий SaaS
— по оферте Оператора после регистрации кабинета или оплаты счёта.
Тарифы и комиссия биржи актуальны на дату КП; финальные условия фиксируются в счёте и
оферте.
НДС — в соответствии с налоговым статусом Оператора и формой оплаты.
Срок действия КП: 30 календарных дней с даты на титульной странице.

Напишите или позвоните — назначим демо и запустим кабинет в тот же
день.

Е.Н. Наволоцкий
ООО «Армада» — оператор платформы АРМАДА
Тел.: [+7 ___ ___-__-__]
Email: [info@armada.example]
Сайт: aptown1.fvds.ru

http://aptown1.fvds.ru/
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